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RESÜMEE ZUM AMC-WORKSHOP  
"POTENZIALORIENTIERTE VERTRIEBSPLANUNG" 
 
Am 04.07.2002 trafen sich Vertreter aus vier Gesellschaften zum Workshop 
"Potenzialorientierte Vertriebsplanung". Ziel des Workshops war es, die Herausforderungen 
und Chancen sowie den Status Quo potenzialorientierter Vertriebsplanungen zu diskutieren.  
 
Mit Hilfe potenzialorientierter Vertriebsplanungen können gerechte und akzeptierte 
Zielvorgaben ermittelt werden, die zur konsequenten und optimalen Ausschöpfung der 
Vertriebsgebiete führen. Für eine adäquate, produktbezogene Potenzialplanung ist die 
Auswahl und Verfügbarkeit valider Basisdaten grundlegend. Herr Brilmayer stellte die 
Methodik und heranzuziehenden Daten vor, die von Consodata bei der Durchführung von 
Potenzialanalysen eingesetzt werden. Ausgehend von der allgemeinen Kennziffer "Kaufkraft" 
lassen sich weitere Indizes identifizieren, die es ermöglichen, Potenziale für wahlfrei 
eingeteilte Gebiete bis auf Produktebene zu ermitteln.  
 
Wesentlich für die Vertriebsplanung ist die Gegenüberstellung der erreichbaren Potenziale 
innerhalb eines Gebietes mit dem effektiv ausgeschöpften Potenzial des Vertriebsgebietes. 
Auf Basis dieser Ergebnisse lassen sich zukünftige Entwicklungsmöglichkeiten analysieren 
und als Grundlage in die Vertriebsplanung integrieren.  
 
Consodata bietet exklusiv für AMC-Mitglieder zwei Paketangebote zur Potenzialorientierten 
Vertriebsplanung an. Bei Interesse an dem Angebot und den Tagungsunterlagen wenden Sie 
sich bitte an Dr. Frank Kersten, AMC Münster, Tel. 0251/6261-121, Email kersten@amc-
forum.de 
 
 
 
 


