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,,Die Wiederanlage von Lebensversicherungen wird noch haufig vernachlassigt®

Die Lebensversicherungsbranche steht wegen Niedrigzinsen schon langer unter
Druck. Zu allem Uberfluss laufen in den nachsten Jahren sehr Vviele
Versicherungsvertrdge aus, die in 2004 aufgrund des drohenden

Alterseinkiinftegesetzes noch abgeschlossen wurden.

Nach bbw-Berechnungen basierend auf einer reprasentativen valido Verbraucher-
befragung und einer Expertenbefragung koénnte die Wiederanlagequote der Lebens-
versicherungsunternehmen und Kooperationspartner auf rund 20 Prozent steigen.
Bezogen auf das Jahr 2015 kdnnten somit rund 5 Milliarden Euro jahrlich mehr bei den
Lebensversicherern und ihren Kooperationspartnern angelegt werden als bisher. Die

neue bbw-Studie beleuchtet die Hintergriinde dieses Geschaftes.

Besondere Aspekte der Studie Wiederanlage von Lebensversicherungen 2016
sind:

der Lebensversicherungsmarkt

die Kunden(un)zufriedenheit

die Auszahlungen von Lebensversicherungen

die Verwendung der Auszahlungen

die zukunftige Verwendungen

das Verhalten vor Auszahlung
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Fir die Studie ,,Wiederanlage von Lebensversicherungen 2016“ wurden im Juni/Juli 2016

umfangreiche Kundenbefragungen (iber 1000) und Expertenbefragungen durchgefihrt.

Weitere Informationen zur Studie (incl. Pressebericht) sowie zu vielen weiteren

Publikationen stehen im Internet unter der Adresse: www.bbwmarketing.de

Die bbw Studie ,,Wiederanlage von Lebensversicherungen 2016“ ist per mail zum Preis
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bbw Marketing Dr. Vossen & Partner, Liebigstralie 23, D-41464 Neuss
Fon: 02131/298 97 22 — Fax: 02131/298 97 21 — mail: bbwmarketing@email.de

Die aktuellen Studien ,Wiederanlage von Lebensversicherungen 2016“ und
.Klundigungen von Versicherungen 2016“ Normalpreis 690,- Euro) kdnnen Sie auch zum

Kombinationspreis 890,- Euro plus Mehrwertsteuer beziehen!
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ausschlief3lich der Kunde lhres Unternehmens im Vordergrund!
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