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Angebot: AMC-Workshop 
Marketing-Maßnahmen für unabhängige Vertriebspartner 
 
In diesem Jahr startet der AMC den Arbeitskreis Werbung & Verkaufsförderung, der sich bei 
seinen ersten Treffen mit den Themen Direktmarketing, POS und klassischer Kommunikati-
on auseinandersetzen wird.  
 
Für Versicherungsgesellschaften, die vor allem mit unabhängigen Vertriebspartnern arbeiten, 
bietet der AMC einen zusätzlichen Workshop an. Denn für Makler und Mehrfachagenten sind 
häufig besondere Marketing-Maßnahmen erforderlich. Anzeigenschaltung in Fachmagazi-
nen, persönliche Betreuung, Events, spezielle Online-Services – die Palette ist vielfältig, wie 
sieht der „richtige“ Mix für „meinen“ Vertriebspartner aus? Im Rahmen dieses Workshops will 
der AMC den Entscheidern der AMC-Mitglieds-Unternehmen die Gelegenheit geben, sich zu 
diesen und weiteren Fragestellungen auszutauschen.  
 
 
Inhalte 
Vormittags werden Vorträge von Gastreferenten gehalten, die vor allem Praxisbeispiele und 
Erfahrungen präsentieren werden. Eingeladen werden Agenturen und Marketing-Experten, 
die sich mit den besonderen Anforderungen unabhängiger Vertriebspartner bereits intensiv 
beschäftigt haben. Nach dem Mittagessen folgt der Erfahrungsaustausch der Workshop-
Teilnehmer. Der Workshop soll den Teilnehmern helfen, Chancen und Risiken ihrer eigenen 
Aktivitäten besser abwägen zu können. 
 
Teilen Sie uns bitte Ihre Wünsche zu speziellen Themen mit. Wir werden versuchen, 
diese im konkreten Programm zu berücksichtigen, welches Ihnen zugeht, sobald alle Refe-
renten feststehen. Ihre Themenwünsche / Fragestellungen: 
 
1) _________________________________________________________________ 
 
2) _________________________________________________________________ 
 
3) _________________________________________________________________ 
 
 
Geleitet wird der Workshop von Stefan Raake, AMC Düsseldorf und Jürgen Breitinger, AMC 
Nürnberg/ icon brand navigation. Der Workshop versteht sich als Kick-off für einen Arbeits-
kreis zu diesem Thema. Das weitere Vorgehen wird mit den Teilnehmern abgesprochen. 
 
 
Termine / Konditionen 
• 24.06.2004, AMC-Büro Düsseldorf, 10:00 – 17:00 Uhr 
• Die Teilnahme kostet 600,- € pro AMC-VU zzgl. 16% MwSt. 
• Jede Gesellschaft kann zu diesen Konditionen mit zwei Personen teilnehmen. 
 
Stand 01/2004. Änderungen vorbehalten. Ansprechpartner: Stefan Raake, AMC Düsseldorf, 0211-69075071 und 
Jürgen Breitinger, AMC Nürnberg, 0911/9593135.  
 
Wenn Sie dieses Angebot annehmen möchten, einfach diese Seite unterschrieben an AMC Düsseldorf,  
Herrn Stefan Raake faxen: 0211-690750-50. 
 
 
 
______________________________________________ ________________________________ 
Name / VU / Telefon Datum / Unterschrift 
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